%% Ecomarca

Sabé cOmo estan tus
precios. Sucursal por
sucursal.

Inteligencia de precios y distribucidon para cadenas de retail y
autoservicios de Argentina. Armada sobre el archivo que tu
sistema de gestidn ya sabe exportar.

< LO QUE YA FUNCIONA HOY >

Brochure de productos ecomarca.com.ar
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EL PROBLEMA

La mayoria de los comercios no hace
pricing. Aplica una regla.

Analizamos un catdlogo real de 7.355 articulos: costo mas 30% plano sobre
casi todo. Nueve de cada diez productos tenian entre 29,2% y 31,5% de
utilidad. Eso cuesta plata en las dos puntas a la vez.

Caro Barato

donde la competencia aprieta donde nadie esta mirando

Los productos de alta rotaciéon que el cliente Productos de baja visibilidad donde habia
conoce de memoria, y que usa para decidir si espacio para subir sin perder a nadie. Margen
tu local “es caro”. regalado todos los dias.

NUESTRA BASE

Contra qué te comparamos

3.643 49 189 M 255

sucursales relevadas cadenas registros de precio con EAN ciudades con dato diario

Mediciones propias entre el 14 de agosto y el 5 de septiembre de 2026.

o Dato oficial (SEPA). Las grandes cadenas publican sus precios por obligacion legal. Es informacién
publica: por eso a ellas si las nombramos.

e Comercios de lared. Los precios que cada comercio carga en la plataforma. Entran solo como

promedios anénimos.

e Consumidores. Fotos de géndola y correcciones enviadas desde la app BuscaPrecios, validadas antes
de entrar.

Cada precio que ves en el panel muestra de cudl de las tres fuentes salié.

El dato crudo miente. Nosotros lo curamos.
36 Una bandera entera de una gran cadena figuraba desde siempre en los archivos oficiales y

nadie podia leerla: su archivo usaba un fin de linea distinto. La encontramos, la corregimos

sucursales
y sumamos 192 sucursales en un dia. El archivo publico lo baja cualquiera; lo que vale es

invisibles
saber cuando no creerle.
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EN PRODUCCION

PreciosIQ: de tu export a tu posicion, en la
misma manana.

Coémo estd parada cada sucursal frente a la competencia real de su zona,
categoria por categoria y producto por producto.

01
Alta en minutos

Creés lacuentay cargas tus

02
Subis tu catdlogo
El Excel o CSV que tu sistema ya

03
Ves tu posicion

Benchmark al instante, con el radio

que elijas: de 200 metros a 20
kildmetros alrededor de cada

sucursales por direccion; la exporta. Mapeas las columnas una

geolocalizacién es automatica. sola vez y el mapeo queda

Sucursales ilimitadas en todos los guardado. sucursal.
planes.
El panel La carga masiva
indice de posicién por categoria, con @ Sin formato forzado. Se adapta a tus
detalle hasta subcategoria y producto. columnas, no al revés.
@ Diferencia exacta por cédigo de barras @ Promociones incluidas: hasta dos por
contra las cadenas de referencia. producto, con su leyenda.
@ Historial y tendencia para medir el efecto @ Detecta errores de carga, como el
de cada decision. separador decimal que multiplica todo
@ Exportacién a Excel del reporte por mil.
completo. Historial y botén deshacer: cada lote se
@ Multiusuario: invitas a tu equipo de revierte completo.

Marcas que se completan solas a partir
del cédigo de barras.

comprasy a los encargados.

Asi se lee tu posicidon

Ejemplo ilustrativo - sucursal Centro - radio 2 km

Almacén « +9%
Bebidas ‘o +3%
Lacteos q -1%
Limpieza —I -6%

Tus precios contra el promedio de tu zona: a la derecha estds mas caro; a la izquierda, més barato.

Funciona igual con sistemas viejos. Articulo, codigo de barras, precio, costo y proveedor

tienen la misma forma en todos.
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EN PRODUCCION

El Asesor de Precios: qué hacer el lunes a la
manana.

El panel te dice dénde estas parado. El Asesor lo convierte en una lista corta de
acciones, cada una con su evidencia.

“Estds 18% arriba de la zona en 6 productos de almacén de alta rotacion, comparado
contra 3 cadenas grandes. Estos son. Y en estos otros 12 tenés espacio para subir sin
salir de mercado.”

Ejemplo del tipo de informe que produce. Los nimeros son ilustrativos.

Tus datos + tu zona . Motor de calculo . Informe en castellano
precios, costos, ventas deterministico y auditable hasta 7 acciones, con evidencia
Las cuentas no las Dice lo que no sabe Recomienda, no
hace unaIA Sin datos de volumen no decide
Las hace un motor de proyecta plata. Nunca Jamés toca tus precios. La
célculo sobre tus datos inventa una elasticidad que decision final siempre es
reales. Por eso cada no midid. tuya.

numero se puede auditar.

Cuatro niveles de andlisis, cada uno responde una pregunta mas
valiosa

NIVEL LA PREGUNTA QUE NECESITA

Posicion ;Doénde estoy parado? Tu catélogo con precios

Competitividad ¢.En qué productos Lo mismo, mas el informe del Asesor
exactamente?

Rentabilidad ¢.Qué me conviene movery Sumas tus costos: detecta ventas bajo costo,
cuanto margen tengo? margen regalado y problemas de proveedor

Ganancia ¢;Cuénta plata hay en juego? Sumas tus ventas: todo priorizado en pesos

por mes

El dato entra gratis, el andlisis se paga. Ningun plan limita cuantos productos, costos o ventas podés cargar.
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EN PRODUCCION

DistribucionlQ: para tus marcas propias'y
tus proveedores.

Si tu cadena tiene marca propia, o querés sentarte a negociar con un proveedor
con datos arriba de la mesa: donde se vende cada producto, y a qué precio.

@ Coberturaobservada por producto: en @ Comparacién contra la competencia,
qué cadenas y sucursales aparece. producto por producto.

@ Mapa territorial y cadenas donde todavia @ Exportacion a Excel y asesor de portfolio
no estas. en los planes superiores.

@ Dispersion de precios entre puntos de @ Plan gratuito con 10 productos: ves todo
venta. en pantalla.

Es cobertura observada en nuestra base, no un censo del 100% de tu distribucion.

Vidriera al consumidor. Podés publicar tus precios en la app BuscaPrecios, sucursal
OPCIONAL por sucursal. Apagado por defecto y reversible: publicar es una decision, nunca una
condicidn para usar el resto.

Cada comercio que carga su catalogo mejora la cobertura
INTELIGENCIA COMPARTIDA que ve una marca del otro lado, y cada reporte de un

consumidor afina el benchmark de todos. No es una
Un solo esfuerzo de datos . , .
promesa de arquitectura: las tres fuentes ya escriben

alimenta a tOda la red. sobre la misma base. Cuantos méas somos, mejor es la foto

de tu zona.

CONFIDENCIALIDAD

Compartis inteligencia. Nunca tus secretos.

@ Nadie ve tus precios individuales. El benchmark solo muestra promedios, y solo con tres o mas
competidores distintos en la zona.

Tus costos y tus ventas jamas se comparten. Ni anonimizados: alimentan Unicamente tu propio
analisis.

®
@ Lareglavive en la base de datos. No es un filtro de pantalla que se apague por error.

Sin dato suficiente, te lo decimos. “Cobertura insuficiente” antes que un indice enganoso.
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PLANES PRECIOSIQ

Empezas gratis. Pagds cuando el andlisis te
rinde.

PLAN PROMESA QUE AGREGA POR MES

Gratis Tu posicidn Carga libre por CSV y comparacién contra las $0
cadenas de tu zona, sucursal por sucursal

Inicial Tu evolucion Historial de precios $15.000

Pyme Tu Dashboard completo e informe del Asesor $35.000
RECOMENDADO competitividad

Avanzado Tu rentabilidad Andlisis de margen por producto (cargando costos) $100.000

Cadena Tu ganancia Ganancia en pesos por mes (cargando ventas) $150.000

Valores de referencia a septiembre de 2026, en pesos, IVA incluido, revisables. Por cuenta, no por sucursal. Suscripcién mensual por Mercado
Pago, sin contrato ni permanencia. Hay periodos de prueba del plan superior para evaluarlo con tus propios datos.

______________________________________________________________

mo arrancamos g
LO QUE VIENE

C

O

Charlamos media hora. Qué sistema usas,

cuéantas sucursales tenés, qué te preocupa. En desarrollo, todavia no

disponible

Cargamos tus sucursales y ves el benchmark

de tu zona antes de subir un solo precio. ° Conexién directa con tu ERP o POS, sin

Subis tu export y te acompanamos en el pasar por archivos.

primer mapeo de columnas. Informes del Asesor redactados con IA,

Primer diagnéstico con tus datos, no con un sobre el mismo motor de calculo.

o
demo. @ Caja para Android que alimenta tus
ventas sola.

]

Alertas y simulaciones: “; qué pasa si
bajo el café 8%7".

Pedi una demo con la ubicacion de tus hola@ecomarca.org

sucursales. ecomarca.com.ar

Te mostramos contra cuanto mercado te podés comparar en tu zona, U el

antes de que cargues nada. distribucionig.com
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